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o ’ Warum das Thema GAFA_(_B_ -

Mandat von Copernicus

 Dienste fur EU und Mitgliedsstaaten, nachgeordnete Stellen und ihre Burger
e Aber auch Schaffung von Arbeitsplatze und Forderung der europaischen Industrie
* Erwartungen: bis zu 50 000 Arbeitsplatze und 2 Milliarden Euro Umsatz....

-> Wachstumsmaoglichkeiten

Im Copernicus Programm werden
* Daten bereitgestellt
* Praoperationelle Dienste konzipiert entwickelt und geliefert

Im Copernicus Programm werden keine

* Operationellen Services bereitgestellt
«  Komplettlosungen geliefert oder gar Geschaftsprozesse entwickelt
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" Kompetenzen der GAF AG
 auf eine lange GMES-Copernicus Erfahrung zuruckgreifen kann
 die im Downstream-Bereich alle Felder abdeckt:

EO Daten Vielzahl von Sensoren und Systemen

Daten allein reichen oft nicht aus

Software/Informationssysteme Instrumentarium um mit Daten und Information umzugehen,
Zunehmend Open Source Losungen.

Beratung/Consulting

Komplett-Lésungen basierend auf den o0.g. Komponenten

Internationales Consulting Entwicklungshilfeprojekten

/ Technical Assistance naturliche Ressourcen, Umwelt, Klima, Planung

Fur welche Produkte gibt es ein Potential auf dem Exportmarkt - aufierhalb von D und der EU
Ja fur Komplettlosungen im Bereich Internationales Consulting/Technische Assistenz
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y / Internationale Geldgeber

*  Weltbank, Europaischer Entwicklungsfond, KfW....
* nationale Stellen und Ministerien

*  GrofSindustrie

Erdbeobachtung hat besondere Relevanz fiir Schwellenlander

*  grofde Flachen, oft unwegbar, weite Entfernungen, nur beschrankter Zugang.....objektiv,
grenzuberschreitend....

e fur Themen und Fragestellungen/Herausforderungen im Bereich
* Resourcenmanagement und Monitoring

e Umweltschutz

* Globalisierung

. Klimawandel....

Markt und weiteres Potential ist vorhanden
z.B. Jahresbudget der Weltbank von mehr als 25 Milliarden fur Entwicklungsprojekte
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472/ DerMarktistda  [cCLJNE]

Erfahrungen der GAF ...aus 100 Landern in 4 Kontinenten seit 30 Jahren..
Ca. 1/3 des Umsatzes im internationalen Projektgeschéaft
e  Darfur - Regionales Inventur - 500 000 gkm
e KSA EIMS - Umweltinformationssystem
* Afrika : REDD Reducing Emissions by Avoiding Deforestation and Degradation
e  Kamerun Geologische Kartierung
e African Union- Border Information System

Erdbeobachtung ist ein Baustein unter vielen - oft nur in unterstutzender Rolle

Contributing Activities - Groundtruth, Partner, Training und Know-how transfer, Modelle, Capacity building,
Software und Informationssysteme

Geschaftsprozesse - verstehen, anpassen, re-designen, neu konzipieren

05.11.2015 Baron, GAF AG 5



i) Erolgstaktoren ________________[cLUZ€

....einige wichtige Erfolgsfaktoren sind schon erfullt
* eine leistungsfahige Serviceindustrie in Europa
e 7000 Arbeitsplatze, 900 Million Umsatz
 fuhrend in der Welt.

Serviceerbringung: wenn die Industrie liefern kann, sollte sie Vorrang haben vor Public Sector Bodies

Copernicus Beschaffung: sollte der Industrie erlauben, Qualitat zu liefern - das geht nicht, wenn nur der Preis
bei Ausschreibungen zahlt

besseres Marketing und Bekanntmachung von Copernicus allgemein und von erfolgreichen Copernicus
Losungen und Erfahrungen

Forderung spezieller Leuchtturmprojekte fur den globalen Markt - z.B. ESA IFI
Konstante Innovation - nur damit Vorsprung vor der internationalen Konkurrrenz!
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47/ zusammenfassung _ [CL\UNE]

Copernicus: Chance zur Erschlieffung von Exportmarkten ?
NEIN im Bezug auf Copernicus Daten

— potentieller wertvoller Rohstoff jetzt nachhaltig! Frei und offen

— Eine Quelle unter vielen, Tendenz zu z.B. .. VHR, hohe Wiederholrate....
JA in Bezug auf Copernicus Losungs- und Prozesskompetenz

— Umfassende Servicekapazitat fur Geoinformation und deren erfolgreiche Anwendung
- Lieferung von Gesamtlosungen und Know-How Transfer

Copernicus Know-How und Lésungskompetenz als Erfolgsfaktor und damit Exportschlager
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