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Ein offener 
Marktplatz für 
Erdbeobachtung 
aus Sicht eines IT Betreibers 
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Erdbeobachtungsdaten für alle - aber wie? 

Ziel 
▶ Offener Zugang zu Sentinel Daten für Forschung, Dienstleister und Anwender 
▶ Schnelle Bereitstellung der Rohdaten, Erzeugnisse und Zugänge 
▶ Wirtschaftliche Umsetzung, dauerhaft ausgerichtet am Bedarf der Anwender 
Herausforderung 
▶ Für den Anwender (privat, öffentlich, Firmen): Den Nutzen bereitstehender 

Rohdaten, Dienste und Ergebnisse darstellen 
▶ Für den Anbieter (öffentlich, Firmen): Rechnen und Bereitstellen/Verbreiten der 

Ergebnisse 
▶ Für den IT-Betrieb: Zuverlässigkeit, Skalierbarkeit und Wirtschaftlichkeit der 

Plattform 
Lösungsansatz 
▶ Ein offener Marktplatz für Erdbeobachtungsdaten 
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Beispiel eines offenen Marktplatzes 
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Broker und Aggregator:  
"Slipstream Blue Box", 
API Service und Portal 
für die Anwender, um 
mit allen Anbietern zu 
interagieren 

Service Enabling 
Framework 

Anbindung der 
Kunden über den 
gemeinsamen 
Marktplatz 

Zugang direkt, das 
Internet oder  
z.B. über GEANT, das 
europäische Datennetz 
der Forschungs- und 
Bildungsgemeinschaften 

Marktplatz 

Blue Box 

Forschung Behörden 

Öffentliche Anbieter Kommerzielle Anbieter 

Wirtschaft Sonstige 

Front-end Front-end Front-end Front-end 

Cloud 
Provider Behörden Daten 

Provider … 
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Herausforderungen für den IT-Betrieb 
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Portal, API, blue box Funktionen 
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Kunden, 
Anwender 

Lieferanten,  
Anbieter 

Front-end Front-end Front-end Front-end Front-end 

Marktplatz 
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Ein offener Marktplatz am Beispiel Helix Nebula 
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Jedes 
Quartal  
neue 

Anbieter 

 
 Weltweit führender, 

vertrauenswürdiger 
Cloud Marktplatz 

 Führende EU-Cloud-
Anbieter bieten ihre 
Cloud-Services an 

 Gestartet mit den 
führenden 
Forschungs-
einrichtungen 

 Anwender profitieren 
von einem Marktplatz 
mit einem Frontend 

 Einfache Provisio-
nierung 
 

Nachfrage 
 

Öffentl. Organisationen  
 

Unternehmen 

Portal 

Self-Provisioning 

Self-Service 

http://hnx.helix-nebula.eu/ 
   

Anbieter 

Anwender 

http://thetyger.com/wp-content/uploads/2014/03/new.png
http://hnx.helix-nebula.eu/
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Der Beitrag von Atos 

▶Cloud  
Gründer und Partner der Helix Nebula Initiative 
 

▶GIS  
Fundiertes Know-how im Bereich der 
Geoinformationssysteme 
 

▶Big Data & Analytics 
Einzigartige Verbindung der Analyse großer 
Datenmengen mit GIS 
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Vielen Dank! 
Für mehr Informationen : 
T+ 49 211 39936-103 
M+ 49 177 9418935 
marcus.neumann@canopy-cloud.com 
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